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Gründerteam und Investor
Das E-FARM Team kann auf langjährige und komplementäre Berufs-
erfahrungen sowie auf einen starken Investor zurückgreifen 

E-FARM Gründerteam

Quelle: E-FARM

Investor

Karsten Will

Prozesse & 

Landwirtschaft

Dr. Nicolas Lohr

Strategie & BWL

Lukas Jaworski

Kommunikation & Startups

100% Familienbetrieb

> € 2,0 Milliarden Umsatz

Umfassendes Netzwerk im Agrarbereich

Langfristiger Investor 

aus dem Agrarbereich 

mit hoher Finanzkraft  

∑ = > 30 Jahre 

Berufserfahrung
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Online Broker für gebrauchte Landtechnik
E-FARM vermittelt gebrauchte Landtechnik zwischen ausgewählten 
Verkäufern in Europa und Landwirten aus der ganzen Welt 

Quelle: E-FARM

Händler /

Hersteller / 

Leasingfirmen /

Auktionatoren

Landwirte / 

Händler

aus der ganzen 

Welt

Effiziente Prozesse & 

Internationaler Endkundenzugriff

Größere Auswahl & 

Mehr Sicherheit

Effizienter Gebrauchtmaschinenhandel weltweit

E-FARM Ansatz
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Marktgröße
E-FARM kann auf eine große Anzahl an Maschinen, Verkäufern und Käufern 
in den drei unterschiedlichen Kernmärkten zugreifen

Quelle: Agriaffaires, Traktorpool, LandBauTechnik Verlag, E-FARM Analyse

E-FARM Markpotenzial in wesentlichen Agrarmärkten

Jährliches 

Maschinenvolumen 

(nur gebrauchte Traktoren)

Anzahl relevanter

Händler

(>10 Traktoren im Bestand)

Anzahl

Landwirte

GER FRA UK

Ca. 80 Tsd. Ca. 80 Tsd. Ca. 45 Tsd.

Ca. 600

Ca. 300 Tsd.

Ca. 600

Ca. 500 Tsd.

Ca. 400

Ca. 200 Tsd.

Preisniveau

Qualitätsniveau

Hoch

Sehr gut

Mittel

Gut

Niedrig

Gut

50 Tsd.

Privat

30 Tsd.

Händler

50 Tsd.

Privat

30 Tsd.

Händler

30 Tsd.

Privat

15 Tsd.

Händler
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Internationalisierungspotenzial
Während es für LKWs bereits einen großen Exportmarkt gibt, zeigt die 
Landtechnikindustrie noch großes Verbesserungspotenzial auf

Verhältnis Export/Besitzerwechsel – Gebrauchte Traktoren / LKWs

Einheiten, Deutschland 2013

Quelle: Statistisches  Bundesamt

Export Besitzerwechsel

117.949

413.114

Export Besitzerwechsel

7.045

75.581

Traktoren LKWs

Ratio

1:11

Ratio

1:4
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Aktuelle Internationalisierungshürden und E-FARM Ansatz
Zur Ausweitung des internationalen Geschäfts setzt auf gezielte Lösungen 
für die aktuellen Handelsbarrieren

Verkäufer 

Europa

Landwirte

weltweit

Quelle: E-FARM

Hoher Maschinenbestand Hoher Maschinenbedarf

Aktuelle Hürden für internationalen Handel

Mangelnder internationaler Handel

Unsicherheit über den 

Maschinenzustand

Sprachliche 

Barrieren

Mangelndes Vertrauen 

zwischen den Parteien

Gründe (Auswahl)

Einzigartiger E-FARM Ansatz

Ausgewählte 

Partner

Internationales 

Vertriebs- und Serviceteam

Standardisierte/neutrale

Maschineninspektionen

1 2 3
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> 40 

Händler interessiert

> 1.500 

Traktoren Im Angebot

> €75 Mio. 

Maschinenwert

> 250

Mähdrescher Im Angebot

> 50

Feldhäcksler Im Angebot

Namenhafte Händler aus Kernmärkten
Das erste Feedback von Händlern ist sehr positiv, so dass E-FARM zeitnah 
weitere Händler aufnehmen möchte

Offizielle Vertragshändler führender Marken in ganz Europa 

(Deutschland, Österreich, GB, Polen, Frankreich, Spanien)

1
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Händlermehrwert
E-FARM bietet seinen Händlern einen ganzheitlichen Lösungsansatz, 
welcher einzigartig ist und ganz neue Vermarktungsansätze ermöglicht

Quelle: E-FARM

E-FARM Händlermehrwert und Vermarktungsansatz

Von der Inzahlungnahme bis zum Verkauf

Aufnahme 

der 

Maschine 

über E-

FARM App

Exklusive Vermarktung

(primär Händlernetzwerk)
Rücknahme 

Gebraucht-

maschine

Verkauf 

Gebraucht-

maschine

+

Bewertung 

der 

Maschine 

im E-FARM 

System

Ca. 90 Tage Ca. 180 Tage

Internationales Team

Weitere Services

Interne Prozessoptimierung Externe Verkaufsunterstützung

Abgleich 

des 

Zustrand 

über E-

FARM App 

Neutrale Inspektionen

Transportlösungen

Bewertung 

Gebraucht-

maschine

Nicht-Exklusive Vermarktung

(primär Online Marketing)

Erhöhte Datenqualität

1
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E-Farm Inspektionsansatz

Neutrale Maschineninspektionen
Mittels eines standardisierten 200-Punkte Inspektionsansatzes und 
Einbindung von DEKRA schafft E-FARM internationales Vertrauen

Standardisierter 200-Punkte Check

Fahrzeughistorie

Fahrzeugdokumente

Übereinstimmende VIN

Servicenachweise

Vorbesitzer / Nutzung

Betriebsstunden

…

Funktionsüberprüfungen

Motor

Getriebe

Hydrauliksystem

Bremssystem

…

Vorderachse

Quelle: E-FARM

2

E-Farm Inspektionsreport

Übersichtlicher und ansprechender 

Inspektionsreport in mehr als 10 Sprachen
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Internationales Vertriebsteam
Zur Internationalisierung des Geschäfts können Händler auf E-FARM 
zurückgreifen anstatt die Ressourcen intern vorhalten zu müssen

Händlermöglichkeiten für die Internationalisierung des Gebrauchtmaschinengeschäfts 

Source: E-FARM

Eigene 

Abdeckung der 

Sprachfähig-

keiten

Selektive Auslagerung des USED-Geschäfts …

… und Zahlung nur im Erfolgsfall!

oder

Probleme:

Hohe Fixkosten

Unzureichende 

Auslastung

Ruraler 

Standort

3
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Vermittlungen und Kundenrückmeldung
In der Pilotphase konnte E-FARM bereits zufriedene Käufer aus drei 
Kontinenten für seine Partnerhändler finden

Quelle: E-FARM

E-FARM Vermittlungen in der Pilotphase Zufriedene Kunden

Auftragseingänge für Partnerhändler

25 Traktoren / ø = ca. € 40 Tsd.

ca. € 1 Mio. Maschinenwert

Involvierte Märkte (>10)

Marken

Käufer

~ 60% Landwirte / 

~ 40% Händler

Abschluss

~ 50% Online / 

~ 50% mit Besichtigung

Preisnachlässe

~ 30% Keine Nachlässe / 

~ 70% Nachlässe
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Steigerung des Exportgeschäfts
Durch internationales Marketing und neue Verkaufsansätze soll das 
Exportgeschäft der Partnerhändler sukzessive erhöht werden

Quelle: E-FARM

Social Media / Google

Generierung von Maschinenfragen

Pressearbeit

Kundendatenbank

Partnerschaften

Internationales Team

Neutrale Inspektionen

Transportlösungen

Finanzierungs- /

Zahlungslösungen

Realisierung von Kaufabschlüssen

Sukzessive 

Steigerung des 

Exportgeschäfts In Arbeit
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E-FARM Kontakt
Falls Sie Fragen haben, können Sie jederzeit auf uns zukommen

E-FARM Kontaktperson

Quelle: E-FARM


